
Vertriebs-
erfolg

1. Schritt
Vertriebs-
ziele

Markt-
potential

Potentialaus-
schöpfung

2. Schritt
Kunden-
analyse

Auftrags-
analyse

Kunden-
vorteile

3. Schritt
Vertriebs-
konzept

Angebots-
abgabe

Angebots-
vermittlung

4. Schritt
Verkaufs-
prozess

Verkaufs-
Gespräch

Vertriebs-
organisation

5. Schritt
Vertriebs-
power

Vertriebs-
Kompetenz

Aktionen zur
Befähigung

Quelle: Dr. W.F. Grosse-Oetringhaus

Die Verkaufsstrategie


